Le dilemme du prisonnier expliqué avec un jeu d’équipes

Reégles du jeu : vous ¢€tes 4 entreprises sur le marché de la téléphonie. Vous devez décider des prix que vous

mettez en place pour vos forfaits. Pour simplifier ce jeu, vous aurez deux choix :
- fixer un prix élevé (symbolisé par un faux billet de 50 dollars),
- fixer un prix bas (symbolisé par un faux billet de 1 dollar américain).
Votre but est de faire le maximum de points.

Point(s)
pour chaque
prix élevé

Point(s)
pour chaque
prix bas

Conséquences des choix des entreprises

4 prix ¢€levés

+4

Vous avez tous fixé des prix élevés. Les clients se répartissent
entre les 4 entreprises. Vous faites tous des bénéfices. Vous
gagnez tous +4.

3 prix élevés,
1 prix bas

-1

+5

Une seule entreprise a fixé des prix bas. Elle attire beaucoup de
clients et remporte +5. Les autres entreprises perdent a I’inverse
des clients (-1).

2 prix élevés,
2 prix bas

+4

Deux entreprises fixent des prix bas. Les clients se répartissent
entre ces deux entreprises qui font chacun +4. Les autres
entreprises perdent a 1’inverse 2 points chacune (-2).

1 prix élevés,
3 prix bas

+1

Trois entreprises fixent des prix bas. Elles se partagent le marché
et remportent chacune 1 point.

La seule entreprise qui a fixé des prix élevés se retrouve
fortement pénalisée (-3).

4 prix bas

Vous avez tous fixé des prix bas. Les clients se répartissent entre
les 4 entreprises. Le probléme est que vous ne vous y retrouvez
pas ! Le volume de clients ne compense pas vos tarifs bas. :’(
Vous perdez tous un point.

Etape 1 : année apres année, vous allez décider de votre politique de prix. Pour cela, chaque entreprise aura
1 minute pour prendre une décision et glisser le papier correspondant dans leur enveloppe. Les résultats seront
dépouillés ensuite et le tableau complété (entourez la décision prise puis écrivez le nombre de points obtenus

par chacun).

Entreprise 1

Entreprise 2

Entreprise 3

Entreprise 4

Année 1

Prix bas/élevés

Prix bas/ élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 2

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 3

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 4

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

TOTAL
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Etape 2 : pour les années suivantes, vous décidez de mettre en place une communication entre les entreprises.
Avant chaque prise de décision, vous avez donc le droit & I minute d’échange entre entreprises, puis 1minute

en interne (donc sans communiquer avec les autres entreprises) pour prendre votre décision.

Votre objectif reste le méme : faire le maximum de points.

Entreprise 1

Entreprise 2

Entreprise 3

Entreprise 4

Année 5

Prix bas/élevés

Prix bas/ élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 6

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 7

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 8

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année 9

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année
10

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année
11

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Année
12

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

Prix bas/élevés

TOTAL

Concluez : en oligopole, les entreprises ont-elles intérét a coopérer ?
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